Titelgeschichte

Nach der Jagdsaison ist ein Jager
gerne bereit, fiir die Wildbretver-
wertung etwas tiefer in die Tasche
zu greifen. So ist das eben, im Au-
gust kauft man Trophaenbrettchen
und im Februar Wildkiihlschrinke.
Flir den Blichsenmacher ist es wich-
tig, den J&ger dort abzuholen, wo
er schon steht. Und bekannter-
maBen ist der groBte Feind des
Bilichsenmachers die Ehefrau des
Kunden, und ein Produkt mit einem
hohen WAF (Woman Acceptance
Factor) kommt da gerade wie geru-
fen. Gerade kann sich die Frau noch
an das ,Gematsche” beim Zerwir-
ken erinnern, und dem Jager klingt
das ,Gejammer” der besten Ehe-
frau von allen noch in den Ohren.

Manfred Landig, selber Jager und
Inhaber der gleichnamigen Firma,
produziert neben den bekannten
Wildkuhlungen und Zerwirkraum-
einrichtungen auch hervorragend
gestaltete Vakuumiergerdte fur
den Jagerhaushalt. Uns stand zum

Test das Flaggschiff la.va V300 -
la.va steht fur Landig und Vakuum -
zur Verflgung. Um es kurz zu ma-
chen: Normalerweise reiche ich die
Testgerate wieder zurlick, aber das
bleibt hier. Nach hunderten von
verarbeiteten Kilogramm Wildbret
glaubte ich alles zu wissen, bis mich
die Vakuumtechnik eines besseren
belehrte.

Fur Otto-Normaljager ist der be-
sondere Vorteil des Einschweif3ens
die Notwendigkeit, sauber zu ar-
beiten. Jegliche Verschmutzung an
der Plastiktute auf Hohe der
SchweiBnaht verhindert den siche-
ren VerschluB, und wird daher ko-
mischerweise vermieden - auch
wenn ansonsten oftmals sehr ge-
schweinigelt wird.

Argumente fur die la.va-
Gerite fiir den Handler

Das beste Argument fur den Hand-
ler ist eine stabile und satte Marge,

und das ist bei Landig gegeben.
Noch wichtiger ist, daf3 das Gerat
nicht bei einem Ebay-Schacherer
zum Dumping-Preis angeboten
wird, dafur sorgt Manfred Landig
persénlich.

Als Rabatt — an den der Kunde nun
einmal gewdhnt ist — gewdhrt man
einfach ein Sortiment von Plastik-
tlten. Das hat zwei entscheidende
Vorteile: Zum einen gibt man kei-
nen NachlaB in Geld, was beim Kun-
den die schlechteste Losung ist,
zum anderen hat der Kunde kein
Preisgefuhl fur die Titen und
schweiflt zum Ausprobieren alles
ein, was ihm in die Finger kommt.
So lernt er die Vorteile kennen und
das Gerat wird schnell ein wichtiger
Bestandteil der Kichenausstat-
tung. Und dann wird der Nachkauf
der Tuten fallig und der Blichsen-
macher hat den zufriedenen Kun-
den wieder im Laden stehen, und
im gunstigsten Fall bringt er einen
Jagdfreund mit.
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Prasentation im Laden

Ein noch so gutes Produkt unter
dem Ladentisch verkauft sich nicht,
das ist bekannt. Aber wie verkauft
man ein Vakuumierer in einer Blich-
senmacherei? Auf jeden Fall sollten
Sie ein Gerat zum Ausprobieren im
Laden stehen haben, und zwar
funktionstlchtig mit einem ausrei-
chenden Vorrat an Plastiktaten.
Und lassen Sie lhre Mitarbeiter die
Pro-Argumente auswendig lernen,
und zwar nicht nur die fur den
Jager, sondern auch die fur die Ehe-
frau interessanten. Lassen Sie lhren

Kunden nicht unvorbereitet seiner
Frau mit dem Gerét gegentbertre-
ten, so vermeiden Sie seinen Ehe-
stre3 und die Kaufreue.

Argumente Pro

* Mehr Platz in der Kuhltruhe

* Ware hélt langer

¢ Spart Geld

* Mehr Geld far das sauber ver-
packte Wildbret zu erzielen

* Auch fur Waffen und Munition
beispielsweise auf Jagdreisen

* wertvolle Sammlerwaffen sind
vor Korrosion geschitzt

Gewerbe und Industrie

* Maximaler Unterdruck: -0,90 bar
* SchweiBbandldnge: 350 mm
e Max. Nennleistung: 400 Watt

des Gerates

hin zum stabilen 200 my-Beutel)

¢ Gewicht: 3,85 kg

Technische Daten

* Der V.300 ist geeignet fur téaglichen Dauereinsatz in Privathaushalt,

» Problemlose Verwendung glatter Siegelrand-Vakuumbeutel (ab 120 my)
* Saugleistung: Echte 20 Liter pro Minute

* Verwendung von Hochleistungs-Kolbenpumpe mit Kugellagern

* Gegen geringen Mehrpreis kann der Unterdruck eingestellt werden
* SerienmaBiger Flussigkeitsabscheider - schiitzt die Pumpe vor Flussigkeit
» Uberdimensional groBe SchweiBtrafos, dadurch keine Uberhitzung

= Bis zu 1.000 Schwei3nahte am Stlick oder stundenlanges Arbeiten méglich
* Stufenlos einstellbare SchweiBzeit serienmaBig, perfekt um verschie-
den starke Folien zu verschweiBen (von einer diinnen Chipstite bis

* Wartungsfreie Ausfihrung - keine Folgekosten!
* Abmessungen Gerat: 410 x 210 x 98 mm (BxTxH)
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* Reservekleidung und alle Utensi-
lien, die Sie beim Wandern,
Jagen, Fischen oder Campen
benétigen (wasserdichte Ver-
packung von Streichholzer,
Erste- Hilfe-Sets, Batterien, Mu-
nition, etc.)

e vakuumverpacktes Silberbesteck
lauft nicht an.

* Werkzeug vakuumverpackt ro-
stet nicht.

* in einer vakuumierten Farbdose
trocknet die Farbe nicht ein.

* Ein Lava-Vakuumiergerat ist eine
langfristige Investition und hat
eine durchschnittliche Lebens-
dauer von 15 Jahren!

Die vielen Vorteile fur den Endver-
braucher zusammen mit einer sau-
beren  Vertriebsstruktur  ohne
preisaggressive Schleuderer machen
die la.va-Gerate zu einem interes-
santen Produkt fur den Blchsenma-
cher. Es ist ein Mosaiksteinchen flr
die Zukunft der Branche. cbo
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